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Customer segments

KEA LIFE: 

Nye studerende

Eksisterende studerende på alle KEA linjer og studier

Dimmiterede studerende fra KEA

(StudyMore IVS: KEA)



Value Propositions
C2C netværksfaciliteringapp

KEA Community:

- Notifikations-service
- samkørsel
- boligdeling
- tryghed under uddannelse



Channels
Link til app udsendes vis introbrev ved optag til nye studerende

Link til app udsendes via mail til eksisterende studerende

Link på KEA.dk/fronter

Film om app udvikles og distribueres på SoMe

Mail til dimmiterede studerende

(StudyMore IVS: KEA samarbejde)



Customer Relationships
Selvservice

Medskabede community

Fejlfinding

Uden juridisk indblanding

(leverandør til KEA)



Cost Structure
Udvikling & opdateringer af StudyMore I/S

Film til markedsføring af app på KEAs SoMe - udvikles internt af studerende

Ressourcer i KEA administration og IT-service

(StudyMore IVS: løn og evt. leverandør- & lokaleomkostninger)



Key Ressources
Engagement og content genereres af brugerne

KEA administration

KEA IT service

(StudyMore I/S: programmør & designer)



Key Activites
App udvikling/opdatering

Bruger-content, generering af netværk

Info om app til studerende

Brugerdrevet relationsskabelse

(StudyMore I/S: Servicering af KEA)



Key partners
Fronter udvikling/admin

Undervisningsministeriet

(StudyMore: KEA og evt leerandører)



Revenue Streams
indtægt fra KEA til udvikling samt løbende vedligehold og opdateringer

Forøgelse af antal KEA dimmitender via tryghed, netværk og bedre information til 
studerende

Ingen brugerbetaling








